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“Succesvol verkopen in  

het sociale domein” 
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    V    :  SV   :  SVihSD 

 290  :    6   :         1 
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Resultaten... 

 

Wat leren al deze 
boeken je? 

 

Verschil tussen 
verkopen en verkopen 

binnen sociale domein? 
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Opdracht groep 1 

 
 

Verschil? 

 
 

Verkoop auto 

Verkoop detachering  
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Opdracht groep 2 

 
 

Overeenkomst? 

 
 

Verkoop auto 

Verkoop detachering  



De professional Centraal! 

 

Stelling 1: 

 

Er is geen verschil in (succesvol) 

verkopen binnen en buiten het 

sociale domein 
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Voorwaarden: P i j n 

        V e r t r o u w e n 

 

Fasering:   O n d e r z o e k 

        D i a g n o s e 

        M e d i c i j n 
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Voorwaarden:  Zijn er meer? 

 

Fasering:    Kun je verfijnen? 
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Voorwaarden:  Situationeel! 
 

NB: Recept en medicijn zijn afhankelijk van 

kwaal en patiënt 

 

Fasering :    Kun je verfijnen? 
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Opdracht groep 1/2 

 

Ontwikkel een casus 

met strategie van  

“Pijn & Vertrouwen” 

 

Presenteer 
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Opdracht groep 3/4 

 

Ontwikkel een casus 

met fasering ODM 

 

Presenteer 
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Stelling 2: 

 

Er is geen verschil in (succesvol) 

verkopen binnen en buiten het 

sociale domein 
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“Verkopen heeft 
uiteindelijk alles te 

maken met een  
goed verhaal, 

zelfvertrouwen, 
doorzetten en  
vooral kunnen 
overtuigen...” 
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Opdracht groep 1 

 
Wat ging er goed? 

 

Wat is de moraal van het 
verhaal? 

 
Presenteer 



De professional Centraal! 

V e r a n d e r i n g ,  v e r n i e u w i n g ,  v e r b e t e r i n g . . .  

 

Opdracht groep 2 
 

Wat ging er niet goed? 
 

Wat is de moraal van het 
verhaal? 

 
Presenteer 
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Van oude- naar nieuwe denken 
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   Drivers paradigma shift: 
 

• Demografische ontwikkelingen  
(vergrijzing / ontgroening) 

• Bedrijfseconomisch  
(lonen / kostprijs) 

• Macro-economisch  
(systeem onbetaalbaar) 

• Breed maatschappelijk besef van noodzaak  
(segregatie / inclusie) 
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• Deze medewerker verdient echt een kans... 
• U wilt toch ook maatschappelijk verantwoord ondernemen? 
• Bent u niet verplicht i.h.k.v. SROI? 
• .... 

 
• Geld verdienen aan gehandicapten is prima... Het zorgt voor 

duurzaamheid 
• Samen een businesscase bouwen die ruimte biedt voor 

duurzame inzetbaarheid van medewerkers uit de doelgroep 
• Ondersteuning bieden door trainingen voor werkgevers 
• .... 
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Stelling 3: 

 

Er is geen verschil in (succesvol) 

verkopen binnen en buiten het 

sociale domein 
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Vragen... 
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Eindconclusie ;-) 

 

Er is geen verschil in (succesvol) 

verkopen binnen en buiten het 

sociale domein 
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Later nog vragen? 

 

06 - 27 14 91 81 

Martinverduyn@gmail.com 
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